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Unser Klient ist Spezialist fiir die Entwicklung und Herstellung von modularen Energiespei-
chersystemen. Anwendung finden die Produkte aufgrund hochster Flexibilitdt und Sicherheit in
unterschiedlichsten Branchen und Industrien. Fiir das weitere Wachstum des jungen Unterneh-

mens aus dem Grofdraum Miinchen suchen wir derzeit exklusiv nach einem:

Key Account Manager Berufsschifffahrt*
JOB-ID: 13568

WAS MACHT DIE TATIGKEIT INTERESSANT?

Die Aufgabe bewegt sich in einem abwechslungsreichen und sehr vielseitigen Umfeld. Dabei
bietet das Unternehmen die Moglichkeit in flachen Hierarchien zu agieren und das Wachstum
mafigeblich zu beeinflussen. Ihre verantwortungsvolle Arbeit wird begleitet von einer modernen
Arbeitskultur, einem jungen engagierten Team, sowie Raum zur personlichen Weiterent-
wicklung.

*Der Mensch ist entscheidend fiir uns, nicht das Geschlecht! Wir setzen auf Vielfalt und Diversitat, lehnen Diskriminie-
rung ab und denken nicht in Kategorien wie Geschlecht, ethnische Herkunft, Religion, Behinderung, Alter oder sexuelle
Identitdt. Daher kennzeichnen wir auch die Jobtitel nicht explizit mit w/m/d.

Pape Consulting Group AG Personalberatung
FON: +49 (0)89 -954 599 7-0 , Herzog-Heinrich-StraBe 18, D-80336 Miinchen, WEB: pape.de


https://www.pape.de/
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DIE POSITION

Als Key Account Manager Berufsschifffahrt tragen Sie die kommerzielle Verantwortung Threr
eigenen Projekte. Ihr Fokus liegt dabei auf dem Ausbau der Tétigkeit im maritimen Umfeld. Im

Detail bestehen Ihre Aufgaben aus:

Akquise

- Technische Verkaufsgespriche fithren & gemeinsam Losungen mit den Kunden entwickeln
- Neukunden gewinnen & aktive Unterstiitzung der reibungslosen Implementierung der Kun-
denprojekte

- Ausbau des Umsatzes bei bestehenden und neuen Kunden im maritimen Bereich

Kundenbindung
- Bestandskunden binden & weiterentwickeln

- Selbststandige Erstellung von Angeboten & Betreuung der Verhandlungen bis zum erfolgrei-

chen Abschluss
- Durchfiithrung, Vor- & Nachbearbeitung von Kundenbesuchen

Strategie
- Analyse des Bedarfs & des Potenzials der Kunden im maritimen Markt
- Planen & organisieren mit der Unterstiitzung der Vertriebsleitung von Kundentermine sowie

Verkaufsaktionen

*Der Mensch ist entscheidend fiir uns, nicht das Geschlecht! Wir setzen auf Vielfalt und Diversitat, lehnen Diskriminie-
rung ab und denken nicht in Kategorien wie Geschlecht, ethnische Herkunft, Religion, Behinderung, Alter oder sexuelle
Identitdt. Daher kennzeichnen wir auch die Jobtitel nicht explizit mit w/m/d.

Pape Consulting Group AG Personalberatung
FON: +49 (0)89 -954 599 7-0 , Herzog-Heinrich-StraBe 18, D-80336 Miinchen, WEB: pape.de
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DER IDEALE KANDIDAT

- Sie verfiigen iiber mehrjédhrige, erfolgreiche Vertriebserfahrung im Bereich maritimer Anwen-
dungen und kennen den Markt und dessen Anforderungen

- Sie haben eine erfolgreich abgeschlossene elektrotechnische Ausbildung oder ein Studium in
diesem Bereich (denkbar wire auch ein Hintergrund im Maschinenbau)

- Sie kennen die Arbeit in grofien / komplexen Kundenprojekten und kénnen hier Erfahrun-
gen vorweisen

- Sie haben bereits mit Kunden aus dem Bereich Maritim gearbeitet (Werften, Partner von
Bootsbauern, etc.)

- Sie gehen proaktiv auf Kunden und mogliche Geschiftspartner zu und sind gerne am Ort des
Geschehens

- Sie besitzen gute Englischkenntnisse

- Sie sind ein Verkiufer mit Uberzeugungskraft, diplomatischem Geschick, ausgezeichneten

kommunikativen Féahigkeiten sowie ausgeprigter Abschlusssicherheit

*Der Mensch ist entscheidend fiir uns, nicht das Geschlecht! Wir setzen auf Vielfalt und Diversitat, lehnen Diskriminie-
rung ab und denken nicht in Kategorien wie Geschlecht, ethnische Herkunft, Religion, Behinderung, Alter oder sexuelle
Identitdt. Daher kennzeichnen wir auch die Jobtitel nicht explizit mit w/m/d.
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