
Unser Mandant ist einer der größten und dynamischsten Hersteller für Dekorationsartikel in Europa mit
ca. 5.000 Beschäftigten. Für das weitere Wachstum suchen wir jetzt eine/n

Senior Key Account Manager DACH*
Projektnummer: 13659

Was macht einen Wechsel in diese Tätigkeit besonders interessant?
Ein Unternehmen mit großer Tradition erfindet sich neu und das ist die Chance für alle, die wirklich
etwas bewegen wollen. Gemeinsam mit einer neuen, kreativen Führungsmannschaft gibt es viele
Chancen,vor allem international sich und das Unternehmen nach vorn zu bringen.

Die Position
Ausbau bestehender Kunden und Distributionskanäle (e-commerce, Duty Free Shops, etc.) und
Gewinnung von neuen Kunden
Betreuung von Schlüsselkunden und deren langfristige, strategische Weiterentwicklung
Direkte Verantwortung der Absatz- und Umsatzziele sowie für die Umsetzung von promotions,
Platzierungen und Produkteinführungen
Analyse des Markt- und Wettbewerbsumfelds und Ableitung von Potenzialen.
Verantwortung der P&L - Kennzahlen der zugeordneten Kunden
Initiierung, Planung und Umsetzung kundenspezifischer Projekte zur Absatzssteigerung
Proaktive Akquisition/Up-/Cross-Selling bei Key Accounts im Einzelhandel sowie im e-commerce-Kanal
Führung und Weiterentwicklung der zugeordneten Mitabeiter im Salesteam
Zusammenarbeit mit dem globalen Sales-Team sowie Marketing und Produktentwicklung
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Der ideale Kandidat

Kaufmännische Ausbildung und/oder betriebswirtschaftliches Studium

Zwingend sind Erfahrungen und Erfolge im Konsumgüter-/Non-Food Vertrieb an Einzelhandelskunden

Unternehmer im Unternehmen

Leidenschaftlicher Verkäufer

Erfahrung mit Duft, Deko oder Beauty-Produkten

Kommunikationsvermögen und Begeisterung

Sehr gute analytische Fähigkeiten und Umgang mit Werkzeugen wie Excel, Marktforschungsdaten

Englisch fließend in Wort und Schrift, weitere Fremdsprachen wünschenswert

Erfahrung im Bereich Private Label wünschenswert

Reisebereitschaft ca. 30%

Ihr Berater:
Andreas Schönemann
FON 089 954 5997-0

Kontakt

Wenn Sie diese Position interessiert und Sie die
Anforderungen erfüllen, dann nehmen Sie Kontakt auf und
senden Sie Ihre Unterlagen an unseren zuständigen Berater:
Andreas Schönemann
andreas.schoenemann@pape.de, Tel.: +49 89 954 5997-0
(Office)
mailto:andreas.schoenemann@pape.de

*Der Mensch ist entscheidend für uns, nicht das Geschlecht!
Wir setzen auf Vielfalt, lehnen Diskriminierung ab und denken nicht in Kategorien wie Geschlecht, ethnische Herkunft,
Religion, Behinderung, Alter oder sexuelle Identität. Daher kennzeichnen wir auch die Jobtitel nicht explizit mit w/m/d.
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